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Многие предприятия полу-
чают контракты и выполняют 
заказы на услуги для органи-
заций местного управления 
штата Иллинойс или федераль-
ных агентств. Государственные 
контракты являются устой-
чивым источником доходов 
для таких бизнесов и способ-
ствуют их росту и процвета-
нию. Принимая во внимание, 
что городские власти Чикаго 
в последнее время принима-
ют крутые меры в отношении 
бизнесов меньшинств, вклю-
чая и бизнесы, владельцами 
которого являются женщины, 
строгое соблюдение представ-
ленных ими установок приоб-
ретает особенно важное значе-
ние, если вы хотите получить 
юридическое право считаться 
женским бизнесом (Woman 
Business Enterprise – «WBE»). 
Юристы фирмы Enterprise Law 
Group будут рады помочь Вам 
получить этот статус и поддер-
живать его в будущем.

Преимущества WBE

Государственные органи-
зации демонстрируют свою 
заинтересованность в поддер-
жании жизнеспособности и в 
успешной деятельности WBE, 
способствуя заключению кон-
трактов с ними и стремясь 
расширить диапазон контра-
ктов с компаниями, владель-
цами которых являются жен-
щины. Это дает Вам возмож-
ность использовать свой ста-
тус WBE в качестве средства 
для маркетинга своего бизне-
са, когда Вы делаете заявку на 
участие в торгах на выполне-
ние подряда.  Аккредитация 
в качестве WBE также авто-
матически заносит Ваш офис 
в местный и национальный 
реестр WBE. Государственные 
агентства и компании имеют 
доступ к этой базе данных и 
таким образом смогут найти 
Вашу компанию и обратится к 
Вашим услугам. Помимо зна-
чимости подобной аккредита-
ции для заключения государ-
ственных и корпоративных 
контрактов, Ваша аккредита-
ция также дает Вам возмож-
ность посещать образователь-
ные программы и практиче-
ские семинары по различным 
аспектам вашего бизнеса.

Владение и контроль

Чтобы иметь право считать-
ся WBE, реальным и основным 
владельцем компании долж-
на являться женщина (или 
несколько женщин), что озна-
чает обладать контролем и раз-
делять риск и доходы предпри-
ятия. Женщина должна владеть 
по меньшей мере 51 процентом 
авуаров компании. Если ком-
пания является корпорацией, 
женщина-глава фирмы должна 
быть владелицей по меньшей 
мере 51 процента акций, даю-
щих право голоса. Женщина-
партнер (или женщины-пар-
тнеры) должна также получать 
не менее 51 процента всей 
прибыли и бенефитов данного 
производства. Например, в слу-
чае LLC, т.е. компаний с огра-
ниченной ответственностью, 
женщина-глава фирмы долж-
на обладать по меньшей мере 
51 процентом доли, не менее 

51 процентом в управлении и 
контроле над компанией среди 
всех ее партнеров. 

Помимо реального владения, 
женщина должна обладать 
властью в управлении бизне-
сом и его политикой, а также 
принимать решения, каса-
ющиеся его каждодневных 
операций. Аккредитирующие 
инстанции, включая городские 
власти Чикаго, также хотят 
удостовериться, что женщина 
– владелица бизнеса – контро-
лирует руководство компании, 
включая принятие решений, 
влияющих на будущее данного 
бизнеса.

Основные документы

Для того, чтобы подать заяв-
ление на получение получе-
ние статуса WBE, Вам будет 
необходимо предоставить сле-
дующие документы: данные 
об инкорпорации или другие 
организационные докумен-
ты, уставные нормы, копии 
всех сертификатов фирмы м 
связанных с ними докумен-
тов, протоколы совещаний с 
участием директоров и акци-
онеров, а также соглашения 
акционеров и партнеров, если 
таковые имеются.. Эти  доку-
менты должны быть приготов-
лены опытным корпоративным 
адвокатом, который поможет 
вам с необходимыми формаль-
ностями м подготовит компа-
нию к сертификации WBE. 

Для того,  чтобы подго-
товиться к сертификации 
в качестве компании под 
женским руководством, или 
если Вам нужна помощь с 
любыми из вышеупомянутых 
документов, звоните Сергею 
Биберману  по  телефону 
(312)410-7863.
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